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ВВЕДЕНИЕ 

 

Международная торговля, появившаяся в глубокой древности и получившая 

дополнительный импульс в связи с образованием мирового рынка, продолжает 

оставаться ведущей формой МЭО. Именно через международную торговлю 

осуществляется международное разделение труда (МРТ). 

Рынки других стран позволяют получать дополнительные прибыли. В то же 

время отсутствие производства некоторых видов сырья, продовольствия (и 

особенно промышленной продукции), использование выгод МРТ ведут к 

повышению роли импорта в удовлетворении потребностей национальных 

экономик. 

Одним из показателей роли внешней торговли может служить отношение 

экспорта и импорта к мировому ВВП - более 40%. Почти во всех государствах 

Западной Европы ежегодный объем экспорта и импорта превышает 50 

процентов ВВП. Лишь в США и Японии внешнеторговая квота меньше (около 

1/4 и около 1/5 ВВП соответственно). 

В условиях увеличивающейся интернационализации хозяйственной жизни 

международная торговля растет быстрее, чем производство. За 1950-1995 гг. 

ВНП мира вырос в 6 раз, промышленная продукция - в 7,4 раза, а товарный 

экспорт - в 12,8 раза (в постоянных ценах). 

Главную роль в международной торговле играют индустриальные 

государства Запада. В 1998 г. на них приходилось более 70% мирового 

экспорта. 

В борьбе за свободу международной торговли, как и во многих других 

сторонах учения, физиократы были предшественниками А. Смита. Но А. Смит 

превосходит их широтой своих взглядов. Смит - признает внешнюю торговлю 

выгодной саму по себе, лишь бы возникла она своевременно и развивалась 

самостоятельно. Поднявшись выше точки зрения физиократов, А. Смит все-

таки не дает еще удовлетворительной теории. Д. Рикардо и его последователям, 

в особенности Стюарту Миллю, выпало на долю найти прочное научное 

основание для теории международной торговли. Излагая теорию Смита о 
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деньгах, видно, какие доводы извлекает из нее Смит против теории торгового 

баланса. А. Смит выясняет положительные стороны международной торговли, 

по его мнению, существует естественное распределение производства между 

различными странами, естественное и соответствующее их взаимным 

интересам. 

Необходимым условием существования международной торговли выступает 

производство в различных странах одних и тех же товаров с различными 

издержками. Каждой стране целесообразно, согласно взглядам Д. Рикардо, 

специализироваться на производстве таких товаров, по которым она имеет 

сравнительно более низкие затраты труда и капитала. Д. Рикардо исходил из 

того, что при полной свободе торговли принцип сравнительных издержек 

действует автоматически и сам по себе приводит к оптимальной 

специализации. Он отмечал: ''При системе полной свободы торговли каждая 

страна, естественно, затрачивает свой капитал и труд на такие отрасли, которые 

доставляют ей наибольшие выгоды». Это преследование индивидуальной 

выгоды самым удивительным образом связано с общим благом всех. 

Стимулируя трудолюбие, вознаграждая изобретательность, утилизируя 

наиболее действенным образом все те силы, которые даёт нам природа, этот 

принцип приводит к самому эффективному и наиболее экономичному 

разделению труда между разными нациями''. При свободной торговле 

специализация стран должна идти в соответствии с критерием экономии 

трудовых затрат и затрат капитала. 

Целью данной курсовой работы является изучение сущности экономической 

теории как науку и роли экономических законов в современной экономике. 

Поставленная цель предполагает решение следующих задач: 

 Рассмотреть экономическую теорию в системе экономических наук; 

 Изучить методы экономического исследования; 

 Сделать выводы на основе проведенных исследований. 
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ГЛАВА 1. ПРЕИМУЩЕСТВА МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ. 

 

1.1 Понятие международной торговли. 

Международная торговля - это система международных товарно-денежных и 

экономических отношений, складывающаяся из внешней торговли всех стран 

мира. Для России основной формой сотрудничества являются внешнеторговые 

операции: привлечение иностранных инвестиций и создание совместных 

предприятий, международных объединений и организаций, сотрудничество на 

компенсационной основе, кредитные соглашения, переработка давальческого 

сырья, лицензионная торговля, международный лизинг, прибрежная и 

приграничная торговля, создание свободных экономических зон, 

компенсационные перевозки с участием более чем двух стран, иностранный 

туризм и др. Международная торговля является центральным звеном в сложной 

системе мирохозяйственных связей, опосредуя практически все виды 

международного разделения труда и связывая все страны мира в единую 

международную экономическую систему. Она представляет собой 

совокупность внешней торговли всех стран мира, а ее объем подсчитывается 

путем суммирования объемов экспорта. Современная международная торговля 

- торговля между странами, предполагающая ввоз (импорт) и вывоз (экспорт) 

товаров, и участвуют различные юридические лица - корпорации, их 

объединения, государства. Торговля является средством, с помощью которого 

страны могут развивать специализацию, повышать производительность своих 

ресурсов и, увеличивать общий объем производства. Экономические и 

политические риски в международной торговле, обусловленные 

географическими, политическими, национальными факторами. Современная 

международная торговля имеет динамичный характер. Структура и объем 

экспорта, импорта товарооборота различных стран и регионов мира 

непрерывно меняется. 

На достаточно стабильный, устойчивый рост международной торговли 

оказали влияние ряд факторов: 

- стабилизация межгосударственных отношений в условиях мира; 
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- развитие МРТ и интернационализация производства и капитала; 

- НТР, способствующая обновлению основного капитала, созданию новых 

отраслей экономики, ускоряющая реконструирование старых; 

- активная деятельность международных корпораций на мировом рынке; 

- возникновение новой коммерческой реальности - общемирового рынка для 

стандартизированных товаров; 

- регулирование международной торговли посредством международных 

торговых соглашений, принятых в рамках ГАТТ/ВТО; 

- деятельность международных финансово-экономических организаций; 

- стабилизирующая деятельность Мирового банка в отношении мировой 

экономики; 

- либерализация международной торговли, переход многих стран к режиму, 

включающему отмену количественных ограничений импорта и существенное 

снижение таможенных пошлин - образование «свободных экономические зон»; 

- развитие процессов торгово-экономической интеграции: устранение 

региональных барьеров, формирование «общих рынков», зон свободной 

торговли; 

- получение политической независимости бывшими колониальными 

странами. Выделение из их числа стран с моделью экономики, 

ориентированной на внешний рынок. 

В середине 90-х г.г. доля России в мировой торговле составляла около 1,5%. 

С начала рыночных реформ российская внешняя торговля становится сферой, 

имеющей положительную динамику развития. Ниже показан рост внешней 

торговли России (% к предыдущему году): 

  

1993 г. 

 

1994 г. 

 

1995 г. 

 

1996 г. 

 

1997 г. 

 

Товарооборот 97.3 114,4 118.8 104.6 102,4  

Экспорт 104.5 116.1 125.1 108,9 98.0  

Импорт 89.1 105,1 112.5 97.3 108.6  
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Процесс эволюции роста российского экспорта сопровождался тем, что к 

середине 90-х г.г. вывоз многих важнейших видов продукции стал заметно 

менее прибыльным либо вообще убыточным, и обусловлено факторами: 

1. выравнивание внутренних российских и мировых цен. В середине 90-х гг. 

подавляющая часть товаров традиционного российского экспорта стоила 

внутри страны дороже, чем на внешних рынках; 

2. экспорт терял доходность под воздействием относительного удорожания 

рубля по отношению к доллару. Курс доллара в России рос с отставанием от 

темпов инфляции, поэтому рублевые затраты на экспортную продукцию 

увеличивались быстрее рублевого эквивалента экспортной выручки. 

 

 1.2 Теория абсолютного преимущества. 

Писатель Адам Смит, начинает первую главу своей знаменитой книги 

"Исследование о природе и причинах богатства народа" 1776 г. О том, что 

"величайший прогресс в развитии производительной силы труда и 

значительная доля искусства, сообразительности". 

С какими он направляется и прилагается, явились, следствием разделения 

труда и приходит к выводу: что если какая-либо чужая страна может снабжать 

нас каким-нибудь товаром по более дешевой покупке, чем мы сами в состоянии 

изготовлять его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть продукта 

нашего собственного промышленного труда, прилагаемого в той области, в 

которой мы обладаем некоторым преимуществом. 

Теория абсолютных преимуществ гласит – что стране целесообразно 

импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем 

у зарубежных стран, и экспортировать товары, по которым у нее издержки 

производства ниже, чем за рубежом, т.е. имеются абсолютные преимущества. В 

противоположность меркантилистам А. Смит выступал за свободу 

конкуренции внутри страны и на мировом рынке, разделяя выдвинутый 

французской экономической школой физиократов принцип. Невмешательства 

государства в экономику. 
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Суть теории абсолютного преимущества – если какая-либо страна может 

производить тот или иной товар больше и дешевле, чем другие страны, то она 

обладает абсолютным преимуществом. 

Международная торговля сравнительное преимущество 

Согласно теории абсолютного преимущества каждая страна должна 

специализироваться на производстве того товара, по которому она обладает 

исключительным (абсолютным) преимуществом. 

Недостатком теории А. Смита было то, что факторы производства обладают 

абсолютной мобильностью внутри страны и перемещаются в регионы, где они 

получают наибольшее абсолютное преимущество. Но через некоторое время 

преимущество одних регионов перед другими может исчезнуть, следовательно, 

прекратится и внешняя торговля. 

Однако его заслуга состояла в том, что через наличие естественных и 

приобретенных преимуществ он объяснял межстрановые торговые потоки. 

  

1.3 Теория сравнительных преимуществ.  

Другой классик, Давид Рикардо, в своей книге «Начала политической 

экономики и налогообложения» (1817 г.) убедительно доказал, что 

межгосударственная специализация выгодна не только в тех случаях, когда 

какая-либо страна имеет абсолютное преимущество в производстве и сбыте 

данного товара по сравнению с другими странами, т.е. не обязательно, чтобы 

затраты на производство этого товара были меньше по сравнению с затратами 

на аналогичные товары, созданные за рубежом. Вполне достаточно, по мнению 

Д. Рикардо, чтобы эта страна экспортировала те товары, по которым у нее есть 

сравнительные преимущества, т.е. чтобы по этим товарам соотношение ее 

затрат с затратами других стран было бы более благоприятным для нее, чем по 

другим товарам. 

Теория сравнительных преимуществ основана на ряде допущений. Она 

исходит из наличия двух стран и двух товаров; издержек производства только в 

виде заработной платы, которая к тому же одинакова для всех профессий; 

игнорирования различий в уровне заработной платы между странами; 
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отсутствия транспортных издержек и наличия свободной торговли. Эти 

исходные предпосылки были необходимы для выявления основных принципов 

развития международной торговли. 

Рассмотрим действие принципа сравнительных преимуществ (издержек) в 

международной торговле на конкретном примере. 

Пример 34.1. Допустим, что отрез сукна в 25 м обменивается на бочонок 

вина в 50 л. 

На производство такого отреза сукна в Португалии затрачивается годовой 

труд 90 работников, а в Англии - 100 работников. На производство бочонка 

вина указанной емкости в Португалии затрачивается труд 80 работников, а в 

Англии - 120 работников. Таким образом, Португалия имеет абсолютные 

преимущества по обоим товарам, а у Англии этих преимуществ нет. Тем не 

менее обеим странам выгодно обмениваться товарами. 

Если Португалия откажется от производства отреза сукна, а импортирует его 

из Англии в обмен на бочонок вина, то она сэкономит годовой труд своих 20 

работников. 

В приведенном примере подразумевается, что оплата труда в обеих странах 

одинакова. Однако, если она различна, то как указывали последующие 

экономисты - сторонники теории Рикардо, это не вносит принципиальных 

изменений в теорию относительных преимуществ. В нашем случае, если 

уровень оплаты труда в Португалии, скажем, вдвое ниже, чем в Англии, то 

Португалия от обмена по-прежнему получит выгоду, но уже не в два, а в 

четыре раза меньше, чем Англия, т.е. у последней эта выгода будет уже не в 

два, а в четыре раза больше. Это нетрудно подсчитать, если условно определить 

годовую заработную плату виноделов и ткачей в Португалии в 1000 ф. ст., а 

заработную плату тех же работников в Англии – в 2000 ф.ст. 

Есть теоретические доказательства того, что рикардианская модель работает 

и в случае множества товаров, а также при учете транспортных издержек. 

Таким образом, теория сравнительных преимуществ рекомендует стране 

импортировать те товары, издержки производства которых в данной стране по 

сравнению с другими товарами выше, чем экспортируемых товаров. 
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Как видно из приведенного примера, международная специализация стран на 

основе сравнительных преимуществ способствует экономии трудовых ресурсов 

в этих странах при сохранении в прежнем объеме (или даже увеличении) в них 

потребления товаров. 

 

1.4 Теория соотношения факторов производства Хекшера- Олина 

Дальнейшее развитие классической теории международной торговли связано 

с созданием в 20-х гг. ХХ в. шведскими экономистами Эли Хекшером и 

Бертилем Олином теории соотношения факторов производства, которая 

наиболее полно была изложена в книге последнего «Межрегиональная и 

международная торговля» (1933 г.). Эта теория основывается на тех же 

предпосылках, что и теории абсолютных и сравнительных преимуществ Смита 

и Рикардо. Основное различие состоит в том, что она исходит из наличия не 

одного, а двух факторов производства: труда и капитала. Согласно воззрениям 

Хекшера и Олина каждая страна в разной степени наделена этими факторами 

производства, что и порождает различия в соотношении цен на них в странах, 

участвующих в международной торговле. Ценой капитала является процентная 

ставка, а ценой труда - заработная плата. 

Уровень относительных цен, т.е. соотношение цен на капитал и труд в 

странах, более насыщенных капиталом, будет меньше, чем в странах, где 

имеется дефицит капитала и относительно большие трудовые ресурсы. И, 

наоборот, уровень относительных цен на труд и капитал в странах с 

избыточными трудовыми ресурсами будет меньше, чем в других странах, где 

их недостает. 

Это в свою очередь приводит к различию относительных цен на одни и те же 

товары, от которого зависят национальные сравнительные преимущества. 

Отсюда каждая страна стремится специализироваться на производстве товаров, 

требующих больше факторов, которыми она относительно лучше наделена. 
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1.5 Теорема выравнивания цен на факторы производства (теорема 

Хекшера- Олина- Самуэльсона) 

Под воздействием международной торговли относительные цены на товары, 

участвующие в мировом товарообороте, имеют тенденцию к выравниванию. 

Это приводит и к выравниванию соотношения цен на факторы производства, 

используемые при создании этих товаров в различных странах. Характер этого 

взаимодействия был раскрыт американским экономистом П. Самуэльсоном, 

исходившим из основных постулатов теории Хекшера-Олина. В соответствии с 

теоремой Хекшера-Олина-Самуэльсона механизм выравнивания цен на 

факторы производства состоит в следующем. При отсутствии внешней 

торговли цены на факторы производства (заработная плата и процентная 

ставка) будут различаться в обеих странах: цена на избыточный фактор будет 

относительно ниже, а цена на дефицитный фактор - относительно выше. 

Участие в международной торговле и специализация страны на производстве 

капиталоемких товаров приводят к переливу капитала в экспортные отрасли. 

Спрос на избыточный в данной стране фактор производства превосходит 

предложение последнего и его цена (процентная ставка) повышается. 

Напротив, спрос на труд, являющийся дефицитным в данной стране фактором, 

относительно сокращается, что приводит к снижению его цены - заработной 

платы. 

В другой же стране, относительно лучше наделенной трудовыми ресурсами, 

специализация на производстве трудоемких товаров приводит к значительному 

перемещению трудовых ресурсов в соответствующие экспортные отрасли. 

Возрастание спроса на труд ведет к росту заработной платы. Спрос на капитал 

относительно уменьшается, что обусловливает уменьшение его цены - 

процентной ставки. 

 

1.6 Парадокс Леонтьева  

В соответствии с теорией соотношения факторов производства 

относительные различия в наделенности ими определяют структуру внешней 

торговли отдельных групп стран. В странах, относительно более 



 12 

капиталонасыщенных, в экспорте должны преобладать капиталоемкие товары, 

а в импорте - трудоемкие. И наоборот, в странах, относительно более 

трудонасыщенных, в экспорте будут преобладать трудоемкие товары, а в 

импорте - капиталоемкие. 

Теория соотношения факторов производства многократно подвергалась 

эмпирическим проверкам путем анализа конкретных статистических данных 

применительно к различным странам. При этом экономисты стремились 

выяснить существование корреляционной зависимости между соотношением 

капитале- и трудонасыщенных отраслей экономики отдельных стран и 

реальной структурой их экспорта и импорта. 

Наиболее известное исследование такого рода было осуществлено в 1953 г. 

известным американским экономистом российского происхождения В. 

Леонтьевым. Он проанализировал структуру внешней торговли США в 1947 г. 

и 1951 г. 

Экономика США после Второй мировой войны характеризовалась высокой 

насыщенностью капиталом и относительно более высокой по сравнению с 

другими странами оплатой труда. В соответствии с теорией соотношения 

факторов производства Соединенные Штаты Америки должны были 

экспортировать преимущественно капиталоемкие, а импортировать 

преимущественно трудоемкие товары. 

В. Леонтьев определил соотношение затрат капитала и труда, необходимых 

для производства экспортной продукции на 1 млн. долл. и такого же по 

стоимости объема импорта. Вопреки ожиданиям, результаты исследования 

показали, что американский импорт оказался на 30% более капиталоемким, чем 

экспорт. Этот результат стал известен как «парадокс Леонтьева». 

В экономической литературе существуют различные объяснения парадокса 

Леонтьева. Наиболее убедительное из них состоит в том, что США раньше 

других промышленно развитых стран достигли значительных преимуществ в 

создании новых наукоемких товаров. Поэтому в американском экспорте 

значительное место занимали товары, в которых относительно велики были 

затраты на квалифицированную рабочую силу, а в импорте преобладали 
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товары, требовавшие относительно больших затрат капитала, включая и 

различные виды сырьевых товаров. 

Парадокс Леонтьева предостерегает от излишне прямолинейного и 

упрощенного использования выводов теории Хекшера - Олина в практических 

целях. 

 

ГЛАВА 2. ПРИНЦИПЫ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ 

2.1 Типы и модели экономических систем. 

Основными элементами экономической системы являются социально-

экономические отношения, базирующиеся на сложившихся в каждой 

экономической системе формах собственности на экономические ресурсы и 

результаты хозяйственной деятельности; организационные формы 

хозяйственной деятельности; хозяйственный механизм, т.е. способ 

регулирования экономической деятельности на макроэкономическом уровне; 

конкретные экономические связи между хозяйственными субъектами. 

Рассмотрим характерные черты основных типов экономических систем. 

Современная рыночная экономика (современный капитализм). 

По сравнению со всеми предшествующими рыночная система оказалась 

наиболее гибкой: она способна перестраиваться, приспосабливаться к 

изменяющимся внутренним и внешним условиям. 

Во второй половине прошлого столетия государство стало намного активнее 

воздействовать на развитие национальной экономики. В связи с этим изменился 

хозяйственный механизм, организационные формы хозяйственной 

деятельности и экономические связи между хозяйствующими субъектами 

(табл. 1). 
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Таблица 1. Некоторые отличия современного капитализма от чистого 

капитализма 

Основные черты 

 

Капитализм  

XVIII—XIX вв. 

 

Капитализм второй половины 

XX в. 

Масштабы 

обобществления 

производства 

Обобществление 

производства в рамках 

предприятия 

Обобществление и 

огосударствление части 

хозяйства в национальном и 

интернациональном масштабах 

Преобладающая 

форма 

собственности 

Экономическая 

деятельность единоличных 

предпринимателей-

капиталистов 

Экономическая деятельность на 

базе коллективной частной и 

государственной собственности 

Регулирование 

экономики 

Саморегулирование 

индивидуальных капиталов 

на основе свободного 

рынка при слабом 

вмешательстве государства 

Активное государственное 

регулирование национальной 

экономики для стимулирования 

потребительского спроса и 

предложения, предотвращения 

кризисов и безработицы и т.д. 

Социальные 

гарантии 

Социальная 

незащищенность граждан в 

случаях безработицы, 

болезни и старости 

Создание государственных и 

частных фондов социального 

страхования и социального 

обеспечения 

 

 

В развитой рыночной экономике существенные изменения претерпевает 

хозяйственный механизм. Плановые методы хозяйствования получают 

дальнейшее развитие в рамках отдельных фирм в виде маркетинговой системы 

управления. В то же время на макроуровне развитие плановых методов связано 

с государственным регулированием экономики. 
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Планомерность выступает как средство активного приспособления к 

требованиям рынка. В результате и ключевые задачи экономического развития 

получают новое решение. Так, вопрос об объеме и структуре производимой 

продукции решается на основе маркетинговых исследований в рамках фирм, а 

также анализа приоритетных направлений НТП, прогноза развития 

общественных потребностей на макроуровне. Прогноз рынка позволяет 

заблаговременно сокращать выпуск устаревающих товаров и переходить к 

качественно новым моделям и видам продукции. Маркетинговая система 

управления производством создает возможность еще до начала производства 

приводить индивидуальные затраты компаний, выпускающих основную массу 

товаров данного вида, в соответствие с общественно необходимыми затратами. 

Государственные отраслевые и общенациональные программы (планы) также 

оказывают существенное влияние на объем и структуру производимых товаров 

и услуг, обеспечивая их большее соответствие изменяющимся общественным 

потребностям. 

Задача использования ресурсов решается в рамках крупных компаний на 

основе стратегического планирования с учетом наиболее перспективных 

отраслей. В то же время перераспределение ресурсов на развитие новейших 

отраслей происходит за счет бюджетных ассигнований, государственных 

общенациональных и межгосударственных программ, проведения НИОКР в 

приоритетных направлениях НТР. 

Наконец, задача распределения созданного валового национального продукта 

решается не только на основе традиционно сложившихся форм, но и 

дополняется выделением все больших ресурсов как крупными компаниями, так 

и государством для вложений в развитие «человеческого фактора»: 

финансирование систем образования, в том числе переподготовки работников 

различной квалификации, совершенствование медицинского обслуживания 

населения, социальные нужды. 

На социальное обеспечение, реализацию многочисленных программ «борьбы 

с бедностью» в настоящее время направляется не менее 30-40% всех 

государственных бюджетных ассигнований в развитых странах с рыночной 
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экономикой. В то же время крупные фирмы заботятся о своих сотрудниках, 

стремясь активизировать работу персонала, повысить производительность 

труда, сократить потери рабочего времени и тем самым укрепить 

конкурентоспособность фирмы. 

 

Традиционная система 

В экономически слаборазвитых странах существует традиционная 

экономическая система. Этот тип экономической системы базируется на 

отсталой технологии, широком распространении ручного труда, 

многоукладности экономики. 

Многоукладность экономики означает существование при данной 

экономической системе различных форм хозяйствования. Сохраняются в ряде 

стран натурально-общинные формы, основанные на общинном коллективном 

ведении хозяйства и натуральных формах распределения созданного продукта. 

Огромное значение имеет мелкотоварное производство. Оно основано на 

частной собственности на производственные ресурсы и личном труде их 

владельца. В странах с традиционной системой мелкое товарное производство 

представлено многочисленными крестьянскими и ремесленными хозяйствами, 

которые доминируют в экономике. 

В условиях относительно слабо развитого национального 

предпринимательства огромную роль в экономике рассматриваемых стран 

часто играет иностранный капитал. 

В жизни общества преобладают освященные веками традиции и обычаи, 

религиозные и культурные ценности, кастовое и сословное деление, сдерживая 

социально-экономический прогресс. 

Решение ключевых экономических задач имеет специфические особенности 

в рамках различных укладов. Для традиционной системы характерна такая 

особенность - активная роль государства. Перераспределяя через бюджет 

значительную часть национального дохода, государство направляет средства на 

развитие инфраструктуры и оказание социальной поддержки беднейшим слоям 

населения. 
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Административно-командная система (централизованно-плановая, 

коммунистическая). 

Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Европы и ряде 

азиатских государств. В последние годы многие отечественные и зарубежные 

экономисты в своих работах попытались дать ее обобщенную характеристику . 

Характерными чертами административно-командной системы являются 

общественная (а в реальности государственная) собственность практически на 

все экономические ресурсы, монополизация и бюрократизация экономики в 

специфических формах, централизованное экономическое планирование как 

основа хозяйственного механизма. 

Хозяйственный механизм административно-командной системы имеет ряд 

особенностей. Он предполагает, во-первых, непосредственное управление 

всеми предприятиями из единого центра - высших эшелонов государственной 

власти, что сводит на нет самостоятельность хозяйственных субъектов. Во-

вторых, государство полностью контролирует производство и распределение 

продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи 

между отдельными хозяйствами. В-третьих, государственный аппарат 

руководит хозяйственной деятельностью с помощью преимущественно 

административно-распорядительных методов, что подрывает материальную 

заинтересованность в результатах труда. 

Централизованное распределение материальных благ, трудовых и 

финансовых ресурсов осуществлялось без участия непосредственных 

производителей и потребителей, в соответствии с заранее выбранными как 

«общественные» целями и критериями, на основе централизованного 

планирования. Значительная часть ресурсов в соответствии с 

господствовавшими идеологическими установками направлялась на развитие 

военно-промышленного комплекса. 

Отличительной особенностью распределения продукции в административно-

командной системе являлось привилегированное положение партийно-

государственной элиты. 
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Нежизнеспособность этой системы, ее невосприимчивость к достижениям 

НТР и неспособность обеспечить переход к интенсивному типу 

экономического развития сделали неизбежным коренные социально-

экономические преобразования во всех бывших социалистических странах. 

Стратегия экономических реформ в этих странах определяется законами 

развития мировой цивилизации. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Международная торговля это обмен товарами и услугами, с помощью 

которого страны удовлетворяют свои безграничные потребности на основе 

развития общественного разделения труда. Основные теории международной 

торговли были заложены в конце XVIII начале XIX в. выдающимися 

экономистами Адамом Смитом и Давидом Рикардо. А. Смит в своей книге 

«Исследование о природе и причинах богатства народов» 1776г. 

сформулировал теорию абсолютного преимущества и, полемизируя с 

меркантилистами, показал, что страны заинтересованы в свободном развитии 

международной торговли, и могут выигрывать от нее независимо от того, 

являются они экспортерами или импортерами. Д. Рикардо в работе начала 

политической экономии и налогового обложения 1817г. доказал, что принцип 

преимущества является лишь частным случаем общего правила, и обосновал 

теорию сравнительного преимущества. При анализе теорий внешней торговли 

следует учитывать два обстоятельства: экономические ресурсы материальные, 

природные, трудовые и др. распределены между странами неравномерно, и 

эффективное производство различных товаров требует различных технологий 

или комбинаций ресурсов. Экономическая эффективность, с которой страны 

способны производить различные товары, может изменяться и действительно 

изменяется со временем. т.е. преимущества, как абсолютные, так и 

сравнительные, которыми обладают страны, не являются раз и навсегда 

данными. Теория абсолютного преимущества. Суть теории абсолютного 

преимущества состоит в следующем: если какая-либо страна может 

производить тот или иной товар больше и дешевле, чем другие страны, то она 

обладает абсолютным преимуществом: 

Развитие и усложнение международной торговли нашло отражение в 

эволюции теорий, объясняющих движущие силы этого процесса. В 

современных условиях различия в международной специализации можно 
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проанализировать лишь на основе совокупности всех ключевых моделей 

международного разделения труда. 

1. Теория Д. Рикардо о сравнительных преимуществах и её современные 

модификации позволяют объяснить направленность той части международного 

товарного обмена, которая связана, в первую очередь, с различиям отдельных 

стран в наделённости природно-климатическими и минеральными ресурсами. 

Модель Хекшера - Олина - Самуэльсона - те направления специализации, 

преимущественно межотраслевой, которые связаны с использованием 

квалифицированной и неквалифицированной рабочей силы, капитала и 

сельскохозяйственных угодий. Неотехнологические теории наиболее 

приемлемы для анализа международной торговли наукоёмкими товарами, в том 

числе внутриотраслевой торговли различными товарами. 

2. Обмен сходными, близкими по своим характеристикам, но не 

идентичными товарами связан, прежде всего, с необходимостью более полно 

удовлетворять дифференцированные потребности, с учётом различий в спросе 

и вкусах отдельных категорий потребителей. 

3. Фирмы и корпорации, активно использующие технологические 

нововведения, создают новые источники специализации, а страны, в экономике 

которых существенные позиции занимают такие предприятия, могут подорвать 

сравнительные преимущества, некогда приобретённые другими развитыми 

странами. 

Теории ·международной торговли как классические, так и современные, хотя 

и не могут дать ответа на весь комплекс вопросов, возникающих в процессе 

развития внешнеторговых отношений, но показывают условия возникновения 

тех преимуществ, благодаря которым отдельные страны и компании 

завоевывают прочные позиции на мировом рынке. 

 

 

 

 

 



 21 

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННОЙ ЛИТЕРАТУРЫ 

 

1. Борисов, Е.Ф. Экономическая теория [Текст]: Учебник /Е.Ф. Борисов. –  

4-е изд. - М.: Финансы и статистика, 2010. – 548 с. 

2. Бункина, М.К. Макроэкономика [Текст]: Учеб. пособие /М.К. Бункина. 

– М.: Издательство “Эльф К - Пресс”, 2011. – 245 с.  

3. Государственная политика и управление [Текст]: Учеб. пособие в 2-х 

частях /Под ред. Сморгунова Л.В. - М.: «Российская политическая 

энциклопедия» (РОССПЭН), 2013. – 485 с. 

4. Государственное регулирование экономики [Текст] /Под ред. Власова 

Г.Н., Желтова А.М. - Нижний Новгород: ВВГАС, 2011. – 389 с. 

5. Государственное регулирование экономики [Текст] /Под ред. 

Морозовой Т.Г. - М.: ЮНИТИ, 2012. – 632 с. 

6. Губин, Е.П. Методы, свойства и формы государственного 

регулирования экономики [Текст] /Е.П. Губин. - М.: Дашков и К, 2011. – 358 с. 

7. Иохин, В.Я. Экономическая теория [Текст]: Учебник /В.Я. Иохин. – М.: 

Юристъ, 20101. – 428 с. 

8. Куликов, Л.М. Основы экономической теории [Текст]: Учеб. пособие 

/Л.М. Куликов. – М.: Статистика, 2011. – 736 с. 

9. Курс экономики [Текст]: Учебник /Под ред. Б.А. Райзберга. – М.: 

ИНФРА-М, 2011. –  528 с. 

10. Кушлин, В.И. Государственное регулирование рыночной экономики 

[Текст]: Учебник /В.И. Кушлин. - М.: Изд-во РАГС, 2014. - 834 с. 

11. Лев, М.Ю. Государственное регулирование цен в зарубежных странах 

[Текст]: Учебник /М.Ю. Лев. - М.: Изд-во Юнити-Дана, 2012. - 423 с. 

12. Лившиц, А.Я., Никулина, И.Н. Введение в рыночную экономику 

[Текст]: Учеб. пособие  /А.Я.  Лившиц,  И.Н. Никулина. - М.: Высшая школа, 

2012. – 621 с. 

13. Нестерова, А.Д. Государственное регулирование экономики [Текст]: 

Курс лекций /А.Д. Нестерова. - Калининград: КГУ, 2011. – 351 с. 



 22 

14. Новиков, М.В. Государственное регулирование экономики [Текст]: 

Курс лекций /М.В. Новиков. - Таганрог: ТГРУ, 2010. – 478 с. 

15. Общая экономическая теория [Текст] /Под ред. Корогодина. – 

Воронеж: ВГУ, 2010. – 321 с.  

16. Ревенков, А.М. Планирование в системе государственного 

регулирования экономики [Текст] /А.М. Ревенков. – М.: ИНФРА-М,  2011. –  

236 с. 

17. Хайнц, А. Социальная рыночная экономика. Германский путь [Текст] 

/А. Хайнц. – М.: Издательство «Дело»,  2013. – 94 с. 

18. Холланд, С. Планирование и смешанная экономика. Вопросы 

экономики [Текст] /С. Холланд. – М.: Инфра-М,  2013. – 256 с. 

19. Шамхалов, Ф.И. Государство и экономика: основы взаимодействия  

[Текст]: Учебник для ВУЗов /Ф.И. Шамхалов. - М.: Экономика, 2010. – 412 с. 

20. Шенаев, В.Н. Особенности экономического развития Западной 

Европы [Текст] /В.Н. Шенаев. - М.: ОЛМА-Пресс, 2013. – 365 с. 

21. Шишкин, А.Ф. Экономическая теория [Текст]: Учеб. пособие. - М.: 

Гуманит. изд. цент ВЛАДОС, 2013. – 587 с. 

22. Экономическая теория [Текст]: Учебник /Под ред. В.И. Видяпина. - 

М.: ИНФРА – М, 2010. –  342 с. 

23. Экономическая теория [Текст]: Учебник /Под ред. И.П. Николаевой. – 

М.: Проспект, 2011. – 228 с. 

24. Яремчук, Н.В. Экономическое развитие современной России [Текст]  

/Н.В. Яремчук. – М.: ИНФРА-М, 2012. –  416 с. 

 

 

 

 

 

 

 


